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Junto hacemos que suceda







¿ Cómo hacer clientes ?



compra



cliente
Atención interés deseo compra recurrencia recomendación



¿ Cómo compramos ?







MARCA PRODUCTO PRECIO



Y en la era ecommerce



Sin marca no hay referencia



¿Qué es una marca?



“Una marca no es un logo”

¿Qué es una marca? 



“Una marca no es un producto”

¿Qué es una marca? 



“Una marca no es una campaña”

¿Qué es una marca? 



Es la sensación que tiene alguien, 

de que lo que va a consumir, 

colmará sus expectativas

“Una marca es un sentimiento”





¿CÓMO CONSTRUIR ESA EMOCIÓN?



B2B
“Por  qué tú  por  comprarme a  mí 

vas a  ganar  más dinero”

B2C
“S i  la  marca  me convence,  

el  producto me gusta  o lo  necesito 

y  e l  d inero lo tengo o me lo  dejan ,  lo  compro”



MARCA
E S T R A T E G I A  D E  M O D E L O  D E  N E G O C I O  /  M A R C A

F R E C U E N C I A N O T O R I E D A D+





BRAND SOUL



BRAND SOUL

CARÁCTERÍSTICAS

COMO ME SIENTO COMO ME VEN

BENEFICIOS



PERSONALIDA

D
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BRAND SOUL

Hidratante

BELLEZA REAL

Honesta

Natural

Femenina

Redefine el 

ideal de 

belleza 

femenina

CUIDADOR





FOCUS GROUP

Consultoría
estratégica

Transformación
digital







INSIGHT1 INSIGHT2 INSIGHT3 INSIGHT4 INSIGHT5 INSIGHT6

MAS POTENTE MENOS POTENTE





CEO Y CONSULTOR ESTRATÉGICO

Andrés de España
CEO 3dids.com

3dids.com 965242029
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